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* Sources : études Sofinco et Cofidis 2021

SI 2020 EST UNE ANNÉE RECORD, LES PERSPECTIVES 
POUR 2021 SONT TOUTES AUSSI OPTIMISTES.
DIFFÉRENTS LEVIERS VONT VENIR APPUYER CETTE 
EXTRAORDINAIRE PROGRESSION, NOTAMMENT 
LA REPRISE DES SALONS, L’ÉPARGNE DES 
FRANÇAIS TRÈS ÉLEVÉE, MAIS AUSSI LA POLITIQUE 
GOUVERNEMENTALE EN FAVEUR DE LA RÉNOVATION 
ÉNERGÉTIQUE DES BÂTIMENTS.

40%
des ménages 
prévoient des 
travaux cette 

année

5 000 €
c’est le budget 
moyen alloué

pour les 
aménagements 

extérieurs
et intérieurs

en 2021

20 millions
de logements 

rénovés d’ici 2050.
Principales 

motivations ?
Les économies 
d’énergie et le 

maintien à domicile 
des personnes âgées

2/3
des ménages 

n’ayant pas fait de 
travaux/n’ayant pas 

réaménagé
depuis 1 an

vont faire des achats 
dans l’année

10 000 €
c’est le montant 
que prévoit de 

dépenser 1/4 des 
français dans leurs 

travaux

1/3
des français est 
prêt à prendre 
un crédit pour 
aménager sa 

maison ou son 
appartement

De belles
perspectives

pour le marché
de l’habitat !

Chers exposants,

POUR RELEVER LES DÉFIS DEVANT 
NOUS, 2021 DOIT SE POSITIONNER 
COMME L’ANNÉE DE LA REPRISE.

Il est donc essentiel d’être créatif, de 
s’adapter et de se réinventer.  Dans 
cette optique, et pour mieux vous 
accompagner dans cette reprise, 
nous avons profité de cette année 
de transition pour travailler, vous 
écouter, réévaluer les besoins de 
nos visiteurs et mettre nos idées sur 
papier.

Il ne fait aucun doute, cette 
année sera exceptionnelle pour 
le secteur de l’aménagement. Le 
temps passé chez soi a permis aux 
Français de faire un état des lieux 
de leur logement dans l’optique de 
s’adapter à un nouveau mode de vie 
professionnel et personnel.

Les français accordent désormais 
bien plus d’importance à leur intérieur 
et leur extérieur et le phénomène de 
"bien-être chez soi" prend désormais 
tout son sens.

Le confort chez soi, la performance 
énergétique de son logement, des 
espaces dédiés au travail et aux 
loisirs, deviennent les tendances 
fortes pour 2021.

Nous vous avons glissé toutes les 
données émanant de plusieurs 
études dans cette plaquette. Vous 
y trouverez toutes les informations 
et surtout les nouveautés que nous 
proposerons pour cette nouvelle 
édition, celle des retrouvailles. 

A très bientôt pour se rencontrer, 
échanger, et construire ensemble un 
avenir prospère.

Aurélie SIESSE
Nouvelle Directrice du salon AMENAGO



POUR RELEVER LES DÉFIS DEVANT NOUS, IL Y A UNE NÉCESSITÉ DE RECONSTRUIRE LA CONFIANCE, 
OFFRIR DU LÂCHER-PRISE ET DE L’AMUSEMENT, SE (RE)DÉCOUVRIR ET DÉCOUVRIR LES AUTRES, 
RETROUVER DU SENS À SON ACTION, DÉVELOPPER DES IMAGINAIRES COLLECTIFS…
NOUS CROYONS À LA RENCONTRE HUMAINE POUR ATTEINDRE CES OBJECTIFS.

Les événements permettent à ceux qu’ils 
réunissent de :

 × PRÉPARER L’AVENIR, tout en générant des 
retombées dans le présent.

 × RETROUVER UNE PROXIMITÉ : serrer la main d’un 
partenaire, échanger avec un collègue, prendre un 
verre avec un potentiel client.

 × DÉVELOPPER LA SYNERGIE DES ENTREPRISES, 
des marques, des savoirs, des produits ou services 
et de stimuler tout un marché.

LES ÉVÉNEMENTS SONT UN LEVIER DE BUSINESS 
IMPORTANT ET PÉRENNE DANS LE TEMPS et des 
outils marketing performants et fiables pour toutes les 
entreprises, françaises et internationales, exposant sur 
les salons et foires en France :

84%
des entreprises 

exposantes réalisent 
des transactions

POURQUOI PARTICIPER ?
LE SALON FAIT PARTIE DES OUTILS DE 
COMMUNICATION LES PLUS FIABLES ET 
LES PLUS PERFORMANTS DU MARCHÉ.
Les exposants sont en contact direct avec un 
potentiel large de visiteurs, avec des projets 
concrets et une véritable intention d’achats.

 × Booster son chiffre d’affaires
 × Générer des contacts qualifiés
 × Renforcer votre visibilité
 × Construire et/ou développer votre réseau
 × Conclure des affaires
 × Valoriser votre offre
 × Accroître votre efficacité* : un commercial est 
5 fois plus productif sur un salon (environ 15 contacts 
par jour contre seulement 3 rendez-vous clients en 
magasin).

 × Investissement rentabilisé* : un contact initié 
sur un salon coûte 7 à 15 fois moins cher* qu’une 
visite commerciale.

*  Etude menée par la Fédération des Métiers de l’Exposition (FME)

Au cœur de 
votre stratégie de reprise !

Les entreprises 
participantes réalisent 
7% de leur CA annuel 

grâce aux foires et salons 
(12% pour les PME)

42 000
entreprises participent 

en moyenne 5 fois par an 
à des foires et salons

60%
des exposants ont 

moins de 10 salariés

86%
des exposants ont 

moins de 50 salariés

Pour 29% des 
entreprises exposantes, 

les foires et salons 
sont l’outil de 

développement 
commercial avec le 

meilleur ratio 
coût/efficacité*

* devant internet (25%), 
le RDV commercial 1to1 (22%), 

le marketing direct (13%), 
les événements spécifiques 
(7%) et la publicité dans les 
médias traditionnels (4%)
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amenago
L’événement majeur
des Hauts-de-France
PLUS QU’UN SALON, AMENAGO EST UN MOMENT DE 
RENCONTRES AVEC UN VISITORAT DE QUALITÉ MAIS AUSSI UN 
IMPORTANT LEVIER ÉCONOMIQUE LOCAL OÙ TOUTE L’OFFRE 
HABITAT DE LA RÉGION EST REPRÉSENTÉE.
PENDANT 9 JOURS, CE RENDEZ-VOUS INCONTOURNABLE 
MET EN RELATION LES PORTEURS DE PROJET ET LES 
PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L’HABITAT.

40 000
visiteurs
chaque
année

250
exposants 
"Habitat"
réunis en

un même lieu

+ de 15
ans

d’expérience

80%
de rebooking 

exposant
chaque
année

Quelques chiffres

QUI SONT NOS VISITEURS ?

63%
de nos visiteurs 

ont entre
25 et 55 ans

25 55

24%
ont plus

de 55 ans

55

84%
de nos visiteurs 
viennent pour 
concrétiser un 
projet précis

75%
de nos visiteurs 

sont propriétaires

73%
viennent
du Nord

        Nous venons depuis 2014 au salon Amenago. 

Nous y venons pour la notoriété, en notre qualité 

d’acteur n˚1 dans la rénovation d’escaliers.

Nous venons y rencontrer nos fidèles clients.

Alain MAZY,
Président France Escaliers

         L’un des plus grands salons de l’habitat au 
Nord de Paris.
Je le fais depuis maintenant 10 ans, la clientèle est 
toujours au rendez-vous et de qualité.Amenago est aussi très dynamique et toujours à 
la page des dernières tendances.
Gautier LANDRU,Président Piscine et Jardin

        Ce salon est la promesse d’augmenter ses 

ventes et de se faire connaître.

Arnauld WAUQUIER,

BATI-DECO-DIS

         Une bonne opération pour toucher de nouveaux prospect avec des retours sur plusieurs mois.

Aurélie DESMET,ABC organisation



9 jours pour
booster votre chiffre d’affaires !
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LES SECTEURS
JARDIN ET ÉQUIPEMENTS EXTÉRIEURS

× Mobilier et décoration outdoor 
× Paysagistes et végétaux 
× Piscine / Spa
× Terrasse

DÉCORATION
× Mobilier
× Image - Son 
× Literie

× Tapis
× Luminaires
× Ebénistes

AMÉNAGER /RÉNOVER
× Architectes
× Chauffage et énergies renouvelables 
× Cheminée et poêle 
× Cuisine / Salle de bain 
× Domotique 
× Électroménager 
× Isolation 
× Maîtres d’œuvre 
× Rénovation de façade 
× Revêtement mur - Peinture / sols 
× Solutions aménagement télétravail 
× Toiture - Couverture 
× Traitement de l’eau et/ou de l’humidité 
× Véranda / Verrière

LES ANIMATIONS
× Place des experts 
× Village des artisans
× Espace "Street Art" dans les zones de repos

LES TEMPS FORTS
× 100% déco

du 6 au 8 novembre 
× 72h construction

du 11 au 14 novembre 
× Espace showroom éphémère :

3 jours = 3 thématiques

NOUVEAUX SECTEURS
× Conseil et gestion patrimoine 
× Défiscalisation 
× Offre télécom 
× Objets connectés pour la maison 
× Solutions de financement

amenago



100%
Déco
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CONFINÉS, LES FRANÇAIS ONT EU LE TEMPS DE PROFITER DE LEUR HABITAT, D’EN APPRÉCIER 
SES DÉFAUTS ET D’ENVISAGER LE RÉAMÉNAGEMENT DE CELUI-CI POUR LES BESOINS DU 
TÉLÉTRAVAIL OU TOUT SIMPLEMENT POUR MIEUX VIVRE ENSEMBLE. LA NOTION DE "BIEN-ÊTRE 
CHEZ SOI" N’A JAMAIS ÉTÉ AUSSI IMPORTANTE, ET DANS CETTE OPTIQUE, LA DÉCORATION EST 
DEVENUE ESSENTIELLE.

QUELS SONT LES
UNIVERS REPRÉSENTÉS ?

× BOUTIQUES DÉCO
× ARTISANS D’ART
× GALERIE D’ART
× LUMINAIRES
× PAPIER PEINT
× PHOTOGRAPHIE
× TAPIS
× CRÉATEURS
× DESIGNERS
× VINTAGE
× ANTIQUAIRES
× LINGE DE MAISON
× ARTS DE LA TABLE
× E-BOUTIQUE

5e
édition

3
jours

60
exposants

10 000
visiteurs

by amenago

VOTRE STAND
CLÉ EN MAIN

× Surface avec un angle ouvert 
× Cloisons en bois recouvertes de tissu (noir ou blanc 

au choix) 
× Moquette (noire ou blanche) 
× Rail de spots alimenté 
× Frais de dossier
× Invitations gratuites

Le marché de la décoration enregistre 
une augmentation de 16% de chiffre 
d’affaires en 2020.



5e
édition

3
jours

60
exposants

10 000
visiteurs

72h de la
construction
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AUJOURD’HUI, PLUS QUE JAMAIS, LES CONSOMMATEURS SOUHAITENT ALLIER ESTHÉTIQUE, 
CONFORT, ÉCOLOGIE ET ÉCONOMIE. QUE VOUS SOYEZ CONSTRUCTEURS DE MAISONS 
TRADITIONNELLES, MODERNES OU TOTALEMENT ÉCO-CONÇUES CE TEMPS FORT DU SALON EST 
FAIT POUR VOUS ! 

QUELS SONT LES
UNIVERS REPRÉSENTÉS ?

× CONSTRUCTEURS
DE MAISONS INDIVIDUELLES

× ACTEURS DE LA CONSTRUCTION PASSIVE
× CONSTRUCTIONS À OSSATURE BOIS
× PROFESSIONNELS DES MATÉRIAUX

GROS OEUVRE
× ARCHITECTES
× BUREAUX D’ÉTUDES
× DIAGNOSTICS ET CONTRÔLE
× TERRAINS
× FINANCEMENT

VOTRE STAND
× SURFACE NUE

à partir de 180 €/m2

× STAND ÉQUIPÉ
(Cloisons mélaminées,
moquette grise, rail de spot,
structure raidisseur, enseigne)

à partir de 195 €/m2

× STAND PRESTIGE
(Cloisons bois recouvertes
de coton gratté noir,
moquette grise, vélum blanc,
rail de spots, structure slotz
en pourtour de stand
 enseigne)

à partir de 240 €/m2

by amenago

3e
édition

4
jours

50
exposants

17 000
visiteurs

La FFB* enregistre un véritable rebond économique 
de la construction et des chiffres très encourageants 
sur le 1er semestre 2021 une tendance qui devrait 
s’accentuer pour le reste de l’année !

moquette grise, rail de spot,
structure raidisseur, enseigne)

(Cloisons bois recouvertes

moquette grise, vélum blanc,
rail de spots, structure slotz

visiteursde la construction et des chiffres très encourageants 

* Fédération Française du Bâtiment
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UNE ÉQUIPE À VOTRE ÉCOUTE
DIRECTION

Aurélie SIESSE
Directrice des activités
Tél.: +33 (0)3 20 79 94 60

SERVICE COMMERCIAL

Victorien DARCEL
Commercial
Tél.: 03 20 79 94 64 / Port.: 06 18 40 13 38
victorien.darcel@gl-events.com

Farah CHOUIAKH
Commerciale
Tél.: 03 20 79 94 61 / Port.: 06 31 03 70 41
farah.chouiakh@gl-events.com

Carine CORCELLE
Directrice commerciale
Tél.: 03 20 05 10 50
carine.corcelle@gl-events.com

SERVICE COMMUNICATION & MARKETING

Louise DELCROIX
Responsable Communication & Marketing
Tél.: 03 20 79 94 60
louise.delcroix@gl-events.com

Camille LEROY
Chargée de Communication
Tél.: 03 59 08 30 73 / Port.: 06 71 79 95 53
c.leroy@gl-events.com

STRATÉGIE DE COMMUNICATION
Segmenter la prise de parole pour avoir un 
visitorat de qualité ET en quantité

AFFICHAGE
× Réseaux d’affichage 4x3, 8m2 et abribus 
× Affiches Decaux et centres commerciaux (plus 

de 800 affiches)

DIGITAL
× 30 K utilisateurs du site www.amenago.com
× Newsletters envoyées à plus de 30 K contacts
× 4 k fans Facebook
× Campagnes digitales ciblées sur Facebook, 

Google et Instagram
× Campagne influenceurs

RADIO
× Des spots diffusés sur Métropolys, Chérie FM, 

France Bleu, RTL2, RFM

PLAN DE COMMUNICATION
PRESSE

× Presse Quotidienne Régionale :
La Voix du Nord, Nord Eclair.

× Presse Gratuite : TV Avantages,
Issi Mag, Pop Magazine,
Version Femina, Visite Déco, Icone.

× Presse Spécialisée : Logic Immo,
Art & Décoration, Elle,
Vivre sa Maison, Construire sa Maison,
HD Média, Maison Actuelle Groupe.

MARKETING DIRECT
× Routage d’invitations

sur fichiers ciblés :
comités d’entreprises,
professions libérales, etc.

RELATION PRESSE
× 1 dossier de presse
× 3 communiqués de presse

Envie de réaliser une opération
de visibilité au 1er semestre 2022 ?
Participez aux salons
VIVING LILLE et IMMOTISSIMO LILLE
du 18 au 20 mars 2022
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amenago
Save the date


